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「アズジェント中長期成長戦略」策定に関するお知らせ 
 

 

当社は、中長期的な事業成長を実現するため、「アズジェント中長期成長戦略」を策定いたしましたので、以

下のとおりお知らせいたします。 

     

記 

１．戦略策定の目的 

     現在、セキュリティを取り巻く環境が大きく変化しており、市場ニーズも大きく変わりつつある状況です。 

     当社はこれをゲームチェンジの機会と捉え、市場ニーズを先取りしたスマートサービスを投入することで、こ

れまでとは異なる大きな成長を遂げ、セキュリティ・トップベンダーとしてのポジションを確立するため、新た

に中長期成長戦略を策定しました。 

   別添資料ではまず当社がどのような取組をするのかについて説明いたします。 

    

２．戦略期間 

2023 年３月期～2031 年３月期までの９年間 

 

３．戦略概要 

 ■スマートセキュリティサービスの提供 

 ■SMB のセキュリティ対策として AI-SOC の提供 

 ■セキュリティ・エージェンシーサービスの提供 

 ■最新ソリューションの提供加速 

 

４．具体的な内容 

  別添の資料をご覧ください。 

 

５.補足事項 

  今後の具体的な投資計画については、追ってお知らせいたします。 

 

以上 
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アズジェント中長期成長戦略策定の目的
現在、セキュリティを取り巻く環境が大きく変化しており、
市場ニーズも大きく変わりつつある状況です。
当社はこれをゲームチェンジの機会と捉え、市場ニーズを
先取りしたスマートサービスを投入することで、これまで
とは異なる大きな成長を遂げ、セキュリティ・トップベン
ダーとしてのポジションを確立するため、新たに中長期成
長戦略を策定しました。
本資料では、まず当社がどのような取組をするのかについ
て説明いたします。
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セキュリティ市場を取り巻く環境

・DXによる新規業務システムの増加
・レガシーシステムからの更新
・クラウド利用の進展

IT市場の動向

・セキュリティ対策範囲の拡大
・攻撃手法の高度化
・セキュイティインシデント発生時の被害拡大

セキュリティ脅威の増大

・セキュリティ関連法令の整備/強化
・ネットワークも含めたシステムの見直し
・セキュリティ人材の不足

取り巻く環境の変化

既に官公庁や企業の現場では、セキュリティ対策負荷が大幅に増大
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セキュリティ市場の動向

既存市場

成長抑制要因
成長要因

・コロナ禍による投資抑制
・コストとしての取扱い
・人材不足による運用課題

コロナ禍による一時的な停滞はあったものの、
社会的なニーズの高まりにより市場は継続的に成長
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セキュリティ対象領域拡大
・クラウド利用進展
・ゼロトラスト
・IoT/コネクテッドカー

セキュリティ被害増大
ユーザーにおける人材不足

市
場
規
模

参考文献：2022ネットワークセキュリティビジネス調査総覧（富士キメラ総研）
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ユーザーの課題（代表的なもの）

ユーザー課題に対するアズジェントの提案

スタートアップ企業

中小企業

中堅企業

大手企業

超大手
企業

運用管理の効率化
（対策毎の運用が煩雑）

最新対策の拡充したい

運用に手が回らない
（セキュリティ人材不足）

コストがかけられない

アズジェントの提案

最新ソリューションの投入
（投資育成事業と連携）

シームレスプラットフォームによる
スマートセキュリティサービスの提供

セキュリティ・エージェンシー
サービスの提供

AI-SOCサービスの提供
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アズジェントの提案①
スマートセキュリティサービスの提供

IT環境の変化
環境変化に対応するため、
コンサルティングや調査の実施

対象領域の拡大
多様化する対策へ適応と
高度なソリューションの提供

運用負荷の増大
複数のセキュリティ対策を
同サービスベンダーで対応する
ことで運用効率向上の実現

被害の深刻化
万一事故が発生した場合の
早期復旧と対策強化策の提案

スマートセキュリティ
サービス

セキュリティ意識の高い企業が
抱える様々な課題に対して

専門知識/知見をシームレスに提供
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アズジェントの提案②
SMBのセキュリティ対策としてAI-SOCの提供

SMB企業の抱える課題

セキュリティに関する
スキル・ノウハウの不足

人手不足
（IT専任担当がいない）

コスト負担が厳しい

解決

AIベースのSOCで実現できること

AIベースとすることでコストを大幅に削減

セキュリティ運用委託によるユーザー負荷軽減

企業成長に合わせたサービスメニュー拡張

セキュリティを常に最新の状態を維持
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アズジェントの提案③
セキュリティ・エージェンシーサービスの提供

構築・設定 運用負荷

コスト対策ポイント

運用管理

IT担当者がセキュリティ対策を
追加する際に考えること

最新のセキュリティ対策をSaaS提供

調査・コンサルティング

＋

構築・設定

運用支援

IT担当者の負担を軽減する
セキュリティ・エージェンシーサービス

ダイレクト
マーケティング

で訴求

ユーザーから
直接の

問い合わせ
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アズジェントの提案④
最新ソリューションの提供加速

・リモートネットワーク
・クラウド
・SACE
・エンドポイント
・IoT/コネクテッドカー

セキュリティ対象範囲拡大

・ランサムウェア
・サプライチェーン
・標的型攻撃
・脆弱性対策不備
・ビジネスメール詐欺

攻撃手法の高度化

イスラエルで培ってきたコネクションは
現在世界中に展開しており、このコネクションを活かし、

最新セキュリティ・ソリューション投入を加速

新しい対策
のニーズ増大

セキュリティ・スタートアップへ
の投資を積極的に展開

投資育成事業

相乗効果
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実現に向けたスケジュール

・SOC基盤拡張準備
・ダイレクトマーケティング
プラットフォーム立上げ

・投資育成事業開始準備

・スマートセキュリティサービス
拡充開始

・セキュリティ・エージェンシー
サービス提供開始

・アドバンスドコンサル提供開始
・SOCサービス開発加速
・AI-SOC開発開始
・投資育成事業立上げ

・スマートセキュリティサービス
フルメニュー展開

・AI-SOC提供開始
・セキュリティエージェンシー
サービス拡張

・新商材サーチ並びに投入は継続的に実施（投資育成事業と連携）
・社内DX推進は継続実施
・人材採用＆育成は継続的に強化

FY2023 FY2026 FY2030

事
業
展
開

フェーズ１
（現在実施中）

フェーズ２
（計画）

フェーズ３
（計画）
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赤字：新商材リリース
青字：取組/投資
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